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El pasado 5 de julio, la Quinta del Jarama, en Madrid, fue el escenario elegido por Huawei para presentar ante más de 200 profesionales entre partners 

y clientes su estrategia para acompañar a las empresas españolas en su viaje a la nube en el primer Huawei Cloud Summit Spain, que se celebró bajo 

el lema “New Changer, New Rocker”. La compañía detalló de la mano de sus ejecutivos españoles y europeos sus principales líneas de acción para 

contribuir con su propuesta tecnológica a la consecución de las metas que marca la agenda “España Digital 2026”. Rosa Martín Olga Romero

Huawei Cloud presenta su estrategia para impulsar la 
digitalización del tejido empresarial español en la 
primera edición de su Huawei Cloud Summit Spain 

http://www.directortic.es
https://directortic.es/noticias/video-resumen-del-huawei-cloud-summit-spain-2023-2023072737149.htm
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Eric Li, presidente de Huawei España, abrió el 

Huawei Cloud Summit Spain destacando la 

apuesta que la compañía ha hecho por nuestro 

país en los 23 años que lleva en España y reite-

rando su intención de acompañar a las empresas 

españolas en su digitalización. 

Tim Tao, presidente de Huawei Cloud Europa, ex-

puso las claves de la estrategia que está siguien-

do Huawei en el mercado europeo destacando 

su presencia en siete regiones y la inversión que 

ha realizado en el continente contribuyendo a su 

desarrollo. Destacó el impulso que a través de la 

nube ha dado a las empresas europeas para me-

jorar su productividad y la eficiencia de los proce-

sos dando paso a un nuevo modelo de negocio. 

Dentro de su estrategia “Everything as a service” 

anunció que seguirán trabajando para fomentar 

una industria basada en la nube poniendo a dis-

posición de las empresas su expertise y su tec-

nología que le ha permitido lanzar más de 240 

servicios en la nube y 210 soluciones en todo el 

mundo.

Tao recalcó que su intención es aportar más “va-

lor para los clientes y socios en Europa, con tec-

nología innovadora, experiencia compartida y un 

ecosistema de confianza”.

Oportunidad 

Pablo Benito Martín, cloud tranformation partner 

de Deloitte, repasó el estado del mercado cloud 

y subrayó que hay una gran oportunidad de ne-

gocio ya que se espera que del 32 % actual de 

empresas europeas se pase al 75 % en 2030. 

El experto comentó que el coste no es el único 

factor para optar por trasladar las cargas de tra-

bajo a la nube. La innovación y el incremento de 

competitividad para llegar antes al mercado son 

otros beneficios que tienen las empresas con el 

cloud computing. Ventajas que, como aseguró Be-

nito Martín, también está viendo la Administra-

http://www.directortic.es
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ción Pública que está iniciando el viaje a la nube.

El especialista citó a la agilidad, escalabilidad y 

la innovación como beneficios del cloud, aunque 

señaló también los retos que presenta como la 

gestión de los entornos multicloud o la necesidad 

de evaluar las necesidades para calcular la renta-

bilidad del paso a la nube. 

En cuanto a las tendencias que se observan en el 

panorama del cloud destacó el incremento de las 

nubes verticales para la industria, el auge de las 

nubes específicas como, por ejemplo, para analí-

tica del dato e IA, las arquitecturas orientadas a la 

sostenibilidad y la creación de las denominadas 

nubes soberanas, impulsadas por los Gobiernos 

de algunos países. 

Estrategia en España 

En este contexto de oportunidad, Huawei Cloud 

se presenta como el aliado perfecto de las empre-

sas y de los partners para el desarrollo de nuevo 

negocio basado en la nube. Robbie Wang, direc-

tor de Huawei Cloud Spain, detalló la estrategia 

que seguirá para avanzar en la transformación del 

tejido empresarial de nuestro país. Este plan se ar-

ticula en torno a cinco industrias principales, que 

serán su foco: telecomunicaciones, servicios públi-

cos, comercio minorista, hostelería y conectividad. 

Wang también señaló que a través de siete iniciati-

vas impulsarán el avance de su digitalización apo-

yándose en su ecosistema de partners a los que 

brinda ventajas a través de diversos programas 

como el GoCloud Program, GrowCloud Program 

“Huawei Cloud aportará valor para los clientes y socios en Europa 

con tecnología innovadora”

http://www.directortic.es
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y el Huawei Cloud Developer Program, al que se 

suma el Programa de Startups. Además, impul-

sará el crecimiento de las empresas poniendo a 

su disposición la red global de almacenamiento y 

computación, KooVerse, que favorece las opera-

ciones a nivel global, y destinando nuevos recur-

sos para la transformación digital de las pequeñas 

y medianas empresas. En este sentido, el evento 

fue el escenario elegido para el lanzamiento del 

Huawei Cloud SME Acceleration Program, el pro-

grama de aceleración de la nube dirigido a las 

pymes que presentó Rui Houwei, vicepresidente 

del Departamento de Marketing y Soluciones de 

Huawei Cloud Europe. Este nuevo programa se ha 

diseñado para facilitar a este tipo de empresas el 

apoyo y los recursos necesarios como paquetes 

SaaS y otra serie de facilidades para migrar a la 

nube con el objetivo de que crezcan sus negocios. 

Soluciones y colaboración con partners 

Huawei también pone a disposición de las empre-

sas todo el potencial de sus soluciones y servicios 

en la nube para su desarrollo digital. Eduardo Ga-

lán, director de ventas de soluciones de Huawei 

Cloud España, repasó las ventajas que aportan los 

servicios y soluciones de Huawei Cloud destacan-

do, por ejemplo, que el servicio CCI en contene-

dores basado en la arquitectura sin servidor per-

mite a las aplicaciones obtener recursos masivos 

en cualquier momento, en cualquier lugar y bajo 

demanda, liberando completamente la producti-

vidad de las aplicaciones. Subrayó también que la 

red KooVerse permite a las empresas implemen-

tar la innovación colaborativa en aplicaciones 

globales. 

Galán explicó algunos casos de uso como los 

dos modelos de IA que se han desarrollado con 

Pangu para la predicción meteorológica y para el 

sector minero. 

Los partners tuvieron una participación activa 

durante el Summit. En la zona de exposición al-

http://www.directortic.es
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gunos de los más representativos mostraron sus 

soluciones y otros fueron invitados a explicar las 

claves de su colaboración durante la sesión ple-

naria. Este fue el caso de Alea Soluciones y Lu-

dium Lab. El primero cuenta con una larga rela-

ción con Huawei en el terreno de las redes, según 

explicó su CEO, Francisco Bonachela. Ahora en el 

terreno cloud están abriendo nuevo negocio. 

Los responsables de Ludium Lab, una compañía 

especializada en software, explicaron las ventajas 

que ha aportado el uso de la plataforma cloud de 

Huawei a su negocio, especializado en software 

para gaming en el entorno B2C y en la realización 

de otros proyectos para empresas. 

Huawei Cloud también aprovechó el evento para 

reconocer el esfuerzo y el trabajo de sus socios, 

entregando los premios a los partners que más 

han destacado dentro de su ecosistema. 

• �Huawei Cloud aporta los 30 años de ex-

periencia de Huawei desarrollando tec-

nología y soluciones para las telecomu-

nicaciones. 

• �Ofrece a sus partners varios recursos para 

impulsar su negocio a través de los pro-

gramas GoPartner y GrowPartner.

• �Sus soluciones se basan en escenarios 

industriales, estandarizando hardware, 

servicios en la nube, redes y aplicaciones 

para mejorar la eficiencia empresarial.

• �Acaba de finalizar el programa Huawei 

Cloud Startup Program, desarrollado en 

colaboración con FundingBox, que ha 

permitido que 10 startups españolas du-

rante cuatro semanas hayan disfrutado 

de asesoramiento de negocio y cloud, 

cursos online y la oportunidad de acceder 

a hasta 120.000 euros en créditos cloud.

Más datos

http://www.directortic.es
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Huawei Cloud se compromete con la 
digitalización de las empresas europeas

Tim Tao, presidente de Huawei Cloud Europe, señala que la com-
pañía está comprometida con el mercado europeo y pone a su dis-
posición todo su conocimiento en el terreno de la nube, además de 
su experiencia en el segmento TIC, para impulsar la consecución de 
los objetivos digitales que se ha marcado la Unión Europea. 
El directivo explicó que la nube será la base para que Europa alcan-
ce el éxito digital y Huawei Cloud a través de su estrategia “todo 
como servicio” está trabajando en tres direcciones.
La primera en el ámbito de la infraestructura en la que trabaja en 
estrecha colaboración con los socios en los centros de datos y las 
redes. La segunda en el de la tecnología como servicio ayudando 
a los clientes a acceder a nuevas capacidades técnicas con las rutas 
que han elaborado para el desarrollo de software, la IA y el gobier-
no de los datos.
La tercera se centra en brindar su expertise como servicio para ofre-
cer toda su experiencia durante los últimos 30 años y las mejores 
prácticas a sus socios.

Tim Tao, presidente de Huawei Cloud Europa

VÍDEO

http://www.directortic.es
https://directortic.es/noticias/huawei-cloud-se-compromete-con-la-digitalizacion-de-las-empresas-europeas-2023072737157.htm
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“Huawei Cloud está preparada para impulsar el 
éxito de las empresas de todos los sectores”

Huawei Cloud ha diseñado un plan para acelerar la digitalización 
de nuestro país a través del foco en cinco sectores principales  
—telecomunicaciones, servicios públicos, comercio minorista, 
hostelería y conectividad— y 7 estrategias o maneras de dirigir-
se al mercado. 
Dentro de este plan, según explicó Robbie Wang, director de 
Huawei Cloud España, el apoyo a las pymes es una de sus priorida-
des. “Huawei Cloud se erige como un partner de confianza propor-
cionando soluciones innovadoras”, comenta.
El directivo subraya que Huawei Cloud está preparada para “dar 
forma al futuro de la tecnología en la nube e impulsar el éxito de 
las empresas de todos los sectores”.
Los paquetes de SaaS que ha preparado son un ejemplo del im-
pulso que quiere dar a la digitalización de las pymes. Y, al mismo 
tiempo, como indica Wang, está comprometido con la innovación 
y el desarrollo de las startups con programas como el que ha desa-
rrollado con FundingBox. 

Robbie Wang, director de Huawei Cloud Europa

VÍDEO

http://www.directortic.es
https://directortic.es/noticias/huawei-cloud-esta-preparada-para-impulsar-el-exito-de-las-empresas-de-todos-los-sectores-2023072737162.htm
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Huawei Cloud, 
un socio de confianza para sus partners

Los partners de Huawei Cloud son una pieza fundamental de su 
estrategia para impulsar el crecimiento de las empresas y garanti-
zar el éxito de la transformación digital de las organizaciones que 
pasan sus cargas de trabajo a la nube. 
Durante la celebración de la primera edición de su Huawei Cloud 
Summit Spain, sus socios de negocio tuvieron un papel protago-
nista tanto en la sala de exposición como en la sesión plenaria en 
la que algunos explicaron su experiencia con la tecnología y con 
Huawei. 
Sandra Fajardo, sales director manager de Xamai en España, Al-
berto Carrillo, sales director manager de Hillstone, Stanley Xie, 
global Solution director de Daocloud, y Francisco Bonachela, CEO 
de Alea Soluciones, explican en el vídeo sus razones para elegir 
a Huawei como partner de negocio y cuáles son sus expectativas 
para el futuro. 

VÍDEO

http://www.directortic.es
https://directortic.es/noticias/huawei-cloud-un-socio-de-confianza-para-sus-partners-2023072737166.htm
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